
2000年「有限会社ミヤモト家具」を創業設立
当時、会社員として働いていた社長は会社を辞め、宮本タンス店の負債を引き継いで会社を設立。社員は、社長
とアルバイト2名+犬のシゲオのみ。まずゴミ屋敷になっていた店内の掃除から始まり、一応オープンはしたもの
の、土日祝日であっても来客はゼロ。なんとか経営をする為、銀行に行って土下座をして融資をお願いするも、
「地方のタンス屋に未来なんてないんですよ」と吐き捨てられるように言われる。とにかく現状からどうにか現
金を生み出そうと模索する社長。ある日、店内に展示していた家具を見て、ハウスメーカー様の展示場でレンタ
ルすることを思いつく。営業に出るも、門前払いされる日々。これが社長の反骨精神を掻き立てた。熱心に営業
を繰り返し、ニューハウス工業様から初めてレンタル家具のご依頼をいただく。これを機に、レンタル事業が何
とか軌道に乗り始め、それでも自転車操業で繋ぐ日々が続く・・・。

社長戦略室の村岸です。この度、10/23(木) 直営店の第3号店とし、RENSEY富山店がグランドオープン！
LOWVE店舗2Fの1フロアをRENSEYインショップの模範店として、リニューアルいたしました！！
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社内の面白い取り組みを発信しています！

インショップとしての「成功事例」になる！

藤井社長 山岡さん

金澤・横浜に継ぐ3店舗目の直営店として…

RENSEY富山 グランドオープン！

マスターウォールを世に知らしめたアカセグループと、ミヤモト家具
との共同開発で2021年にオリジナルブランドとして誕生した
‘RENSEY‘(レンセイ)。直営店としては、初のインショップでの出店と
なりました。ここに、弊社の想いが存在します。「全国の家具小売店
の皆様に、元気と勇気を与えられる存在になりたい。」というのが、
我が社の目標です。「RENSEY」は、その役割を担うブランドとして、
そんな皆様の救世主となり得るブランドへと育てていきたいと思って
おります。今回出店したインショップの最大のメリットは、
「RENSEY」ブランドに興味を持ち、魅力に感じていただいた家具小
売店の皆様が、いち早く製品を展示し、店舗をゼロから作っていただ
くよりも、出店しやすくなることです！これにより、更に多くの全国
各地にある家具小売店の皆様に貢献できると思っております。

そして、 弊社はRENSEYの生みの親として、全国のRENSEYを展開される家具小売店
の皆様に責任を持って、「成功事例」としてお届けする事こそ、私達がやるべき重要
な役割だと思い、今回創業の地、富山でのインショップとしての出店を決めました。
リニューアルの為に、壁面への杉板貼りからオイル塗装、その他レイアウトの変更や、
看板の取り付け等、社員が一致団結して作り上げた店舗は、私たちにとっても、大変
愛着のある店舗となりました。いつかRENSEYが末永く、愛し使い続けることができ
る国産ブランドとして、地域に根付き、富山にお住まいの皆様がRENSEYの家具を使
い続けることに、誇りを持って頂けるような…そんなブランドに成長していく事を
願っております。スタッフ一同、皆様の御来店を、心よりお待ちしております(*^^*)

マスターウォールで知られるアカセグループとミヤモト家具が共同開
発し、2021年に誕生したオリジナルブランド『RENSEY（レンセ
イ）』。この度、直営店として初のインショップをオープンいたしま
した。

弊社は、全国の家具小売店の皆様に元気と勇気を与え、業界を活性化
させることを目標としています。『RENSEY』は、その目標を担うブラ
ンドとして、皆様の救世主となるべく育てていきたいと考えておりま
す。

今回オープンしたインショップ形態の最大のメリットは、RENSEYブラ
ンドに魅力を感じてくださった家具小売店の皆様が、ゼロから店舗を
立ち上げるよりも、迅速に商品を展示し、ブランド展開を始められる
点です。これにより、全国各地のより多くの家具小売店の皆様に貢献
できると確信しております。

RENSEYの生みの親として、弊社は全国のRENSEY展開ショップに「成
功事例」を提供することが重要な役割だと考え、富山でのインショッ
プ出店を決定いたしました。

リニューアルでは、壁面への杉板貼り、オイル塗装、レイアウト変更、
看板取り付けなど、社員が一丸となって店舗を作り上げました。この
店舗は、私たちにとっても大変愛着のある場所です。RENSEYが、いつ
か末永く愛され使い続けられる国産ブランドとして地域に根差し、富
山にお住まいの皆様がRENSEYの家具を使い続けることに誇りを持って
いただけるようなブランドへと成長していくことを願っております。

スタッフ一同、皆様のご来店を心よりお待ちしております。



‣「好き！」「嬉しい！」「楽しい！」といったポジティブな感情を、

どんな環境でも、躊躇することなく、空気も読まずに、素直に表現できる人。
社長が、白波瀬さんを猛研究し、言語化したのが…「好きになる技術」
※ベクトル勉強会第14講の内容について、ご興味のある方は、是非社員に聞いてみてください！

‣ 誰よりも・・・ RENSEY愛・ミヤモト家具愛・アカセ愛に溢れた、かけがえのない人。
後にも先にも、こんな人はいない！

これが、 RENSEY終身名誉店長として、社長が白波瀬さんを選任した、1番の理由です！

通常では考えられない程の好待遇で、
他社にヘッドハンキングされそうになった白波瀬さんが、
泣きじゃくりながら、社長に話してくれた日のこと
「おれ、いなくなったらどうなるんだろう…
宮本社長と一緒に進めていたプロジェクトは？
いったい誰がやるんだ？…
それに・・・俺いなくなったら・・・
宮本社長や…ミヤモト家具の皆さんと…
もう会えなくなるんだよな・・・
そんなことを思ってたらさ・・・
なんか俺やっぱり・・・
アカセ辞めれんかったんや・・・」
そういって泣きじゃくる白波瀬さんを見た時、
その瞬間…
自分の中で燃えたぎるような心のスイッチが
爆音を鳴らして押されたかのような・・・
そんな気持ちになった、あの日の出来事。

「皆が喜んでくれる会社になってからが、社会貢献だ」

RENSEY終身名誉店長 として…

白波瀬さん就任！！
白波瀬さんとは、どんな人物？
そもそも、彼は私にとってスペシャルな人ですので、

話せば話すほど、自分の学びにもなりますし(*^-^*)

そんな…戦友とも言うべき仲間が、周りに何人もいるというコトが、

私の生涯の誇りでもございます。

蓮の花は泥水の中で育ち、まっすぐに伸びて花を咲かせま
す。澄んだ水は好まず、むしろ泥水が濃いほど美しい花が
咲くのです。どんなにつらい環境にあっても決して腐らず、
清く美しい花を咲かせる様子から、「清らかな心」という
花言葉がつけられました。社長自身の経験やこうありたい。
という姿を重ね、想いを込めて名付けられました。

私たちミヤモト家具の社員も、社長の恩返しの想いを胸に
共同開発者である AKASE GROUP様、今後運営いただく
地域の家具販売店の皆様に貢献できるよう、陰ながらサ
ポートさせていただきます！

ミヤモト家具の社長は、ウォールナット家具
のパイオニアであるAKASE（現・AKASE株式
会社、ブランド名：マスターウォール）の家
具に魅了され、当初は取引を断られながらも、
熱意のこもったFAXで当時の藤井専務の心を
動かし、取引を開始しました。

その後、ミヤモト家具はAKASEの家具を多数
販売し、その実績がAKASE社内で話題となり
ます。これにより、藤井社長（当時のAKASE
社長）との関係が深まり、「富山はミヤモト
家具のみで」と有利な条件で販売できるよう
になりました。

ある日、藤井社長に誘われ、お金がない中で
広島の展示会に参加したミヤモト家具の社長
は、場違いな自分の格好に不安を感じます。
しかし、藤井社長の温かい歓迎と抱擁を受け、
「いつか必ず藤井社長に恩返しをする」と強
く決意します。この経験が、後に立ち上げる
ブランド「RENSEY」の由来となりました。

「RENSEY」という名前には、「今は泥水の
中にいるような存在でも、蓮の花のように時
間をかけて清く美しい花を咲かせたい」とい
う、当時の社長の強い想いが込められていま
す。

社員は勿論の事、日頃お世話になっている協力工場の皆様、全国の家具小売店の皆様が喜ぶ仕事がしたい！
特にお世話になったナガノインテリア工業様・アカセ様に恩返しをしたい！その一心で、自社ブランド
SOLID・RENSEYを立ち上げ、ミヤモト家具は、元気と勇気を与える存在を目指し、突き進んできました。
それにより今年、地方のインテリアショップとしては、全国で唯一といえる、10億円企業への道筋も見えて
きております。通常であれば、理念の中に当たり前に記載されるはずの、長年必要ないと思ってきた社会貢
献の部分。今の企業理念に違和感を感じる程に、運よく成長を重ねてきました。遂に、我が社は、設立から
25年を経て、今こそ、これからの未来の為に社会貢献の部分も掲げるべきだ！という想いを胸に・・・

2026年より…ミヤモト家具は理念を刷新し、

新たな目的・目標の元、社会貢献にも挑戦していきます(^^)/

社長のブログや、弊社のインスタグラムを
見てくださっている方であれば、
一度は目にしたことがあるであろう・・・

彼は、一体何者なのか！？
とっても魅力的な、そのお人柄と、
RENSEYにかける情熱について、迫ります！！

プロフィール

【ミヤモト家具専属】営業マン

白波瀬智之 (Tomoyuki Shirahase)
AKASE GROUP 株式会社 RENSEY事業部部長

RENSEYにかける情熱

・マスターウォール大阪店の店長を務めた後、
アカセの藤井社長が見込んで、営業職に転身させる。

・2015年頃～伝説の営業マン山岡さんの後を継ぎ、
約10年もの間ミヤモト家具の営業を担当。

・RENSEYの立ち上げから、全国展開に至るまで、発展に大きく貢献。

魅力的なお人柄 -ベクトル勉強会第14講「好きになる技術」のモデルとなった人物。-

‣ RENSEYを、マスターウォールを超える程のブランドに成長させる！

‣「RENSEY事業部で一緒に働きたい！」という社員を
社内で増やし、情熱ある社員を育てたい！

強い信念を持って、ミヤモト家具とともに歩んでくださっている仲間がいます。

「白波瀬さんが喜んでくれる！」これも、私たちにとっての大きな原動力です。
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